
项目名称：平湖市水权交易机制构建及实施路径研究项目（XYJZFCG（P）-2025-45）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 太湖流域管理
局水利发展研

究中心

河海大学 水利部交通运
输部国家能源
局南京水利科
学研究院

1 商务 类似业绩：投标人自2020年1月1日以来（以合同签订时间为准）至今承担过类似项目业绩，项目业绩中需带有“水资源”或“
水权”关键词，每个得0.5分，本项最高得1分。

0.00-1.00 1.00 0.00 1.00

2 商务 获奖经历：投标人自2020年1月1日以来（以证书或文件或奖牌上的时间为准），投标供应商相关项目获得省（部）级及以上科
技奖的,且获奖证书中带有“水资源”或“水权”关键词，每提供一个得1分，最高得5分。同一项目获多个奖项的，按最高奖项
计。
备注：须提供相关奖项复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.00 0.00 4.00

3 商务 相关成果：投标人自2020年1月1日以来，投标供应商具有水资源相关的发明专利、标准成果（成果名称中包含“水资源”或“
水权”关键字）的，每提供一项得0.5分，最高得5分。
备注：须提供相关证书复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.50 0.00 5.00

4.1.1 商务 1.1具有水利相关专业正高级职称得2分，副高级职称得1分，其余不得分； 0.00-2.00 1.00 2.00 2.00

4.1.2 商务 1.2项目负责人获得奖励或成果中包含“水资源”或“水权”关键字的，每提供一项得0.5分，最高得6分。 0.00-6.00 0.00 0.00 6.00

4.2 商务 2.团队成员配置（项目负责人）（7分）
项目组成员除项目负责人外，具有水利工程专业、水文水资源专业、农业水利专业，每个专业人员具有正高级职称的得1分，每
个专业人员具有副高级职称的得0.5分，本项最高得7分。
备注：须提供相关证书和近3个月的社保证明扫描件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-7.00 1.00 0.00 7.00

5 商务 对项目的理解：评委根据投标供应商对项目背景及需求等进行充分了解，实施目标与用户需求吻合等进行综合打分（打分区间
为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 4.00 4.00 4.00

6 商务 对项目区基础工作认识：根据投标供应商对平湖市水资源管理及水权交易的了解程度进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5
，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

7 商务 项目的必要性：根据投标供应商结合现有资料对项目必要性的理解进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

8 商务 重点、难点分析：根据投标人重点、难点分析，针对项目特点、实际解决项目所要解决的问题是否清晰、到位等情况进行综合
打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

9 商务 项目的工作思路：根据投标供应商提出的工作思路是否清晰，项目需求分析是否准确、注重实效，工作方法是否可行等进行综
合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 4.00 3.00 4.00

10 商务 项目的技术路线：根据投标供应商提出的技术路线是否清晰完整进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

11.1 商务 1.对本项目的目标和内容等完整性进行综合打分（打分区间为3或4或5或7或8，缺项为0分） 0.00-8.00 7.00 7.00 7.00

11.2 商务 2.根据对项目的各项工作内容的认识情况及应对措施进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 4.00 4.00 5.00

11.3 商务 3.根据总体工作方案的合理性、全面性、科学性等进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 4.00 4.00 5.00

12 商务 项目进度安排：根据投标供应商提供的项目实施进度是否安排合理，是否符合本项目要求等情况进行综合打分（打分区间为0.5
或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分）

0.00-3.00 2.50 2.00 2.50

技术商务评分明细（专家1）

技术商务资信评分明细表
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13 商务 进度控制措施：根据投标供应商提供的进度控制措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分） 0.00-3.00 2.50 2.00 2.50

14 商务 质量保证体系：根据投标供应商是否具有质量管理体系，且针对本项目的质量保证措施科学、完善与否打分，科学完善等情况
进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 4.00 4.00 4.00

15 商务 售后服务承诺：根据投标供应商提供的售后服务承诺和售后服务措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺
项为0分）

0.00-3.00 3.00 3.00 3.00

合计 0.00-90.0
0

50.50 47.00 78.00

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：平湖市水权交易机制构建及实施路径研究项目（XYJZFCG（P）-2025-45）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 太湖流域管理
局水利发展研

究中心

河海大学 水利部交通运
输部国家能源
局南京水利科
学研究院

1 商务 类似业绩：投标人自2020年1月1日以来（以合同签订时间为准）至今承担过类似项目业绩，项目业绩中需带有“水资源”或“
水权”关键词，每个得0.5分，本项最高得1分。

0.00-1.00 1.00 0.00 1.00

2 商务 获奖经历：投标人自2020年1月1日以来（以证书或文件或奖牌上的时间为准），投标供应商相关项目获得省（部）级及以上科
技奖的,且获奖证书中带有“水资源”或“水权”关键词，每提供一个得1分，最高得5分。同一项目获多个奖项的，按最高奖项
计。
备注：须提供相关奖项复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.00 0.00 4.00

3 商务 相关成果：投标人自2020年1月1日以来，投标供应商具有水资源相关的发明专利、标准成果（成果名称中包含“水资源”或“
水权”关键字）的，每提供一项得0.5分，最高得5分。
备注：须提供相关证书复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.50 0.00 5.00

4.1.1 商务 1.1具有水利相关专业正高级职称得2分，副高级职称得1分，其余不得分； 0.00-2.00 1.00 2.00 2.00

4.1.2 商务 1.2项目负责人获得奖励或成果中包含“水资源”或“水权”关键字的，每提供一项得0.5分，最高得6分。 0.00-6.00 0.00 0.00 6.00

4.2 商务 2.团队成员配置（项目负责人）（7分）
项目组成员除项目负责人外，具有水利工程专业、水文水资源专业、农业水利专业，每个专业人员具有正高级职称的得1分，每
个专业人员具有副高级职称的得0.5分，本项最高得7分。
备注：须提供相关证书和近3个月的社保证明扫描件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-7.00 1.00 0.00 7.00

5 商务 对项目的理解：评委根据投标供应商对项目背景及需求等进行充分了解，实施目标与用户需求吻合等进行综合打分（打分区间
为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

6 商务 对项目区基础工作认识：根据投标供应商对平湖市水资源管理及水权交易的了解程度进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5
，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

7 商务 项目的必要性：根据投标供应商结合现有资料对项目必要性的理解进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 2.00 3.00 4.00

8 商务 重点、难点分析：根据投标人重点、难点分析，针对项目特点、实际解决项目所要解决的问题是否清晰、到位等情况进行综合
打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 2.00 3.00 4.00

9 商务 项目的工作思路：根据投标供应商提出的工作思路是否清晰，项目需求分析是否准确、注重实效，工作方法是否可行等进行综
合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 5.00

10 商务 项目的技术路线：根据投标供应商提出的技术路线是否清晰完整进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 5.00

11.1 商务 1.对本项目的目标和内容等完整性进行综合打分（打分区间为3或4或5或7或8，缺项为0分） 0.00-8.00 5.00 5.00 7.00

11.2 商务 2.根据对项目的各项工作内容的认识情况及应对措施进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 3.00 3.00 5.00

11.3 商务 3.根据总体工作方案的合理性、全面性、科学性等进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 3.00 3.00 5.00

12 商务 项目进度安排：根据投标供应商提供的项目实施进度是否安排合理，是否符合本项目要求等情况进行综合打分（打分区间为0.5
或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分）

0.00-3.00 3.00 3.00 3.00

技术商务评分明细（专家2）

技术商务资信评分明细表
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13 商务 进度控制措施：根据投标供应商提供的进度控制措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分） 0.00-3.00 2.00 2.00 3.00

14 商务 质量保证体系：根据投标供应商是否具有质量管理体系，且针对本项目的质量保证措施科学、完善与否打分，科学完善等情况
进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

15 商务 售后服务承诺：根据投标供应商提供的售后服务承诺和售后服务措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺
项为0分）

0.00-3.00 3.00 3.00 3.00

合计 0.00-90.0
0

41.50 42.00 81.00

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：平湖市水权交易机制构建及实施路径研究项目（XYJZFCG（P）-2025-45）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 太湖流域管理
局水利发展研

究中心

河海大学 水利部交通运
输部国家能源
局南京水利科
学研究院

1 商务 类似业绩：投标人自2020年1月1日以来（以合同签订时间为准）至今承担过类似项目业绩，项目业绩中需带有“水资源”或“
水权”关键词，每个得0.5分，本项最高得1分。

0.00-1.00 1.00 0.00 1.00

2 商务 获奖经历：投标人自2020年1月1日以来（以证书或文件或奖牌上的时间为准），投标供应商相关项目获得省（部）级及以上科
技奖的,且获奖证书中带有“水资源”或“水权”关键词，每提供一个得1分，最高得5分。同一项目获多个奖项的，按最高奖项
计。
备注：须提供相关奖项复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.00 0.00 4.00

3 商务 相关成果：投标人自2020年1月1日以来，投标供应商具有水资源相关的发明专利、标准成果（成果名称中包含“水资源”或“
水权”关键字）的，每提供一项得0.5分，最高得5分。
备注：须提供相关证书复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.50 0.00 5.00

4.1.1 商务 1.1具有水利相关专业正高级职称得2分，副高级职称得1分，其余不得分； 0.00-2.00 1.00 2.00 2.00

4.1.2 商务 1.2项目负责人获得奖励或成果中包含“水资源”或“水权”关键字的，每提供一项得0.5分，最高得6分。 0.00-6.00 0.00 0.00 6.00

4.2 商务 2.团队成员配置（项目负责人）（7分）
项目组成员除项目负责人外，具有水利工程专业、水文水资源专业、农业水利专业，每个专业人员具有正高级职称的得1分，每
个专业人员具有副高级职称的得0.5分，本项最高得7分。
备注：须提供相关证书和近3个月的社保证明扫描件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-7.00 1.00 0.00 7.00

5 商务 对项目的理解：评委根据投标供应商对项目背景及需求等进行充分了解，实施目标与用户需求吻合等进行综合打分（打分区间
为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

6 商务 对项目区基础工作认识：根据投标供应商对平湖市水资源管理及水权交易的了解程度进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5
，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

7 商务 项目的必要性：根据投标供应商结合现有资料对项目必要性的理解进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

8 商务 重点、难点分析：根据投标人重点、难点分析，针对项目特点、实际解决项目所要解决的问题是否清晰、到位等情况进行综合
打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

9 商务 项目的工作思路：根据投标供应商提出的工作思路是否清晰，项目需求分析是否准确、注重实效，工作方法是否可行等进行综
合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

10 商务 项目的技术路线：根据投标供应商提出的技术路线是否清晰完整进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 3.00

11.1 商务 1.对本项目的目标和内容等完整性进行综合打分（打分区间为3或4或5或7或8，缺项为0分） 0.00-8.00 5.00 5.00 5.00

11.2 商务 2.根据对项目的各项工作内容的认识情况及应对措施进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 4.00 4.00 5.00

11.3 商务 3.根据总体工作方案的合理性、全面性、科学性等进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 4.00 4.00 5.00

12 商务 项目进度安排：根据投标供应商提供的项目实施进度是否安排合理，是否符合本项目要求等情况进行综合打分（打分区间为0.5
或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分）

0.00-3.00 2.00 2.00 2.50

技术商务评分明细（专家3）

技术商务资信评分明细表
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13 商务 进度控制措施：根据投标供应商提供的进度控制措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分） 0.00-3.00 2.00 2.00 2.00

14 商务 质量保证体系：根据投标供应商是否具有质量管理体系，且针对本项目的质量保证措施科学、完善与否打分，科学完善等情况
进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 3.00

15 商务 售后服务承诺：根据投标供应商提供的售后服务承诺和售后服务措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺
项为0分）

0.00-3.00 2.00 2.00 2.00

合计 0.00-90.0
0

43.50 42.00 72.50

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：平湖市水权交易机制构建及实施路径研究项目（XYJZFCG（P）-2025-45）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 太湖流域管理
局水利发展研

究中心

河海大学 水利部交通运
输部国家能源
局南京水利科
学研究院

1 商务 类似业绩：投标人自2020年1月1日以来（以合同签订时间为准）至今承担过类似项目业绩，项目业绩中需带有“水资源”或“
水权”关键词，每个得0.5分，本项最高得1分。

0.00-1.00 1.00 0.00 1.00

2 商务 获奖经历：投标人自2020年1月1日以来（以证书或文件或奖牌上的时间为准），投标供应商相关项目获得省（部）级及以上科
技奖的,且获奖证书中带有“水资源”或“水权”关键词，每提供一个得1分，最高得5分。同一项目获多个奖项的，按最高奖项
计。
备注：须提供相关奖项复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.00 0.00 4.00

3 商务 相关成果：投标人自2020年1月1日以来，投标供应商具有水资源相关的发明专利、标准成果（成果名称中包含“水资源”或“
水权”关键字）的，每提供一项得0.5分，最高得5分。
备注：须提供相关证书复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.50 0.00 5.00

4.1.1 商务 1.1具有水利相关专业正高级职称得2分，副高级职称得1分，其余不得分； 0.00-2.00 1.00 2.00 2.00

4.1.2 商务 1.2项目负责人获得奖励或成果中包含“水资源”或“水权”关键字的，每提供一项得0.5分，最高得6分。 0.00-6.00 0.00 0.00 6.00

4.2 商务 2.团队成员配置（项目负责人）（7分）
项目组成员除项目负责人外，具有水利工程专业、水文水资源专业、农业水利专业，每个专业人员具有正高级职称的得1分，每
个专业人员具有副高级职称的得0.5分，本项最高得7分。
备注：须提供相关证书和近3个月的社保证明扫描件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-7.00 1.00 0.00 7.00

5 商务 对项目的理解：评委根据投标供应商对项目背景及需求等进行充分了解，实施目标与用户需求吻合等进行综合打分（打分区间
为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

6 商务 对项目区基础工作认识：根据投标供应商对平湖市水资源管理及水权交易的了解程度进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5
，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

7 商务 项目的必要性：根据投标供应商结合现有资料对项目必要性的理解进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 2.00 3.00 4.00

8 商务 重点、难点分析：根据投标人重点、难点分析，针对项目特点、实际解决项目所要解决的问题是否清晰、到位等情况进行综合
打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 2.00 2.00 2.00

9 商务 项目的工作思路：根据投标供应商提出的工作思路是否清晰，项目需求分析是否准确、注重实效，工作方法是否可行等进行综
合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 2.00 2.00 3.00

10 商务 项目的技术路线：根据投标供应商提出的技术路线是否清晰完整进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 3.00

11.1 商务 1.对本项目的目标和内容等完整性进行综合打分（打分区间为3或4或5或7或8，缺项为0分） 0.00-8.00 3.00 3.00 5.00

11.2 商务 2.根据对项目的各项工作内容的认识情况及应对措施进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 2.00 2.00 4.00

11.3 商务 3.根据总体工作方案的合理性、全面性、科学性等进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 3.00 3.00 3.00

12 商务 项目进度安排：根据投标供应商提供的项目实施进度是否安排合理，是否符合本项目要求等情况进行综合打分（打分区间为0.5
或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分）

0.00-3.00 2.00 2.00 2.00

技术商务评分明细（专家4）
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13 商务 进度控制措施：根据投标供应商提供的进度控制措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分） 0.00-3.00 2.00 2.00 2.00

14 商务 质量保证体系：根据投标供应商是否具有质量管理体系，且针对本项目的质量保证措施科学、完善与否打分，科学完善等情况
进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 2.00 2.00 3.00

15 商务 售后服务承诺：根据投标供应商提供的售后服务承诺和售后服务措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺
项为0分）

0.00-3.00 2.00 2.00 2.50

合计 0.00-90.0
0

34.50 34.00 66.50

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：平湖市水权交易机制构建及实施路径研究项目（XYJZFCG（P）-2025-45）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 太湖流域管理
局水利发展研

究中心

河海大学 水利部交通运
输部国家能源
局南京水利科
学研究院

1 商务 类似业绩：投标人自2020年1月1日以来（以合同签订时间为准）至今承担过类似项目业绩，项目业绩中需带有“水资源”或“
水权”关键词，每个得0.5分，本项最高得1分。

0.00-1.00 1.00 0.00 1.00

2 商务 获奖经历：投标人自2020年1月1日以来（以证书或文件或奖牌上的时间为准），投标供应商相关项目获得省（部）级及以上科
技奖的,且获奖证书中带有“水资源”或“水权”关键词，每提供一个得1分，最高得5分。同一项目获多个奖项的，按最高奖项
计。
备注：须提供相关奖项复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.00 0.00 4.00

3 商务 相关成果：投标人自2020年1月1日以来，投标供应商具有水资源相关的发明专利、标准成果（成果名称中包含“水资源”或“
水权”关键字）的，每提供一项得0.5分，最高得5分。
备注：须提供相关证书复印件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-5.00 0.50 0.00 5.00

4.1.1 商务 1.1具有水利相关专业正高级职称得2分，副高级职称得1分，其余不得分； 0.00-2.00 1.00 2.00 2.00

4.1.2 商务 1.2项目负责人获得奖励或成果中包含“水资源”或“水权”关键字的，每提供一项得0.5分，最高得6分。 0.00-6.00 0.00 0.00 6.00

4.2 商务 2.团队成员配置（项目负责人）（7分）
项目组成员除项目负责人外，具有水利工程专业、水文水资源专业、农业水利专业，每个专业人员具有正高级职称的得1分，每
个专业人员具有副高级职称的得0.5分，本项最高得7分。
备注：须提供相关证书和近3个月的社保证明扫描件并加盖公章，未提供不得分。

0.00-7.00 1.00 0.00 7.00

5 商务 对项目的理解：评委根据投标供应商对项目背景及需求等进行充分了解，实施目标与用户需求吻合等进行综合打分（打分区间
为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 3.00

6 商务 对项目区基础工作认识：根据投标供应商对平湖市水资源管理及水权交易的了解程度进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5
，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

7 商务 项目的必要性：根据投标供应商结合现有资料对项目必要性的理解进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 3.00

8 商务 重点、难点分析：根据投标人重点、难点分析，针对项目特点、实际解决项目所要解决的问题是否清晰、到位等情况进行综合
打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 2.00 2.00 3.00

9 商务 项目的工作思路：根据投标供应商提出的工作思路是否清晰，项目需求分析是否准确、注重实效，工作方法是否可行等进行综
合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 4.00 4.00 4.00

10 商务 项目的技术路线：根据投标供应商提出的技术路线是否清晰完整进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分） 0.00-5.00 3.00 3.00 3.00

11.1 商务 1.对本项目的目标和内容等完整性进行综合打分（打分区间为3或4或5或7或8，缺项为0分） 0.00-8.00 5.00 5.00 7.00

11.2 商务 2.根据对项目的各项工作内容的认识情况及应对措施进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 4.00 4.00 5.00

11.3 商务 3.根据总体工作方案的合理性、全面性、科学性等进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5或6，缺项为0分） 0.00-6.00 4.00 4.00 5.00

12 商务 项目进度安排：根据投标供应商提供的项目实施进度是否安排合理，是否符合本项目要求等情况进行综合打分（打分区间为0.5
或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分）

0.00-3.00 2.00 2.00 2.50

技术商务评分明细（专家5）
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13 商务 进度控制措施：根据投标供应商提供的进度控制措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺项为0分） 0.00-3.00 1.50 1.50 2.00

14 商务 质量保证体系：根据投标供应商是否具有质量管理体系，且针对本项目的质量保证措施科学、完善与否打分，科学完善等情况
进行综合打分（打分区间为1或2或3或4或5，缺项为0分）

0.00-5.00 3.00 3.00 4.00

15 商务 售后服务承诺：根据投标供应商提供的售后服务承诺和售后服务措施进行综合打分（打分区间为0.5或1或1.5或2或2.5或3，缺
项为0分）

0.00-3.00 1.50 1.50 2.00

合计 0.00-90.0
0

42.50 41.00 72.50

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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